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Adverteren in andere titels:

Verbreed uw bereik door middel van adverteren in onze andere
management titels. Uw media-adviseur maakt graag een aantrekkelijk
combinatievoorstel voor u!

Ook interessant voor u, adverteren in:

Nautilus Maritiem Magazine | Dutch Port Guide | Dutch Port Guide
(www.dutchportguide.com) | Dutch Port Guide Newsletter

Algemene informatie

Titels SWZ Maritime
SWZ Online (www.swzonline.nl)
SWZ Newsletter
Uitgeverij Media Business Press
Metaalhof 27 | 3067 GM Rotterdam
MedlicBusiness Postbus 8632 | 3009 AP Rotterdam
Tel: (010) 289 40 75 | Fax: (010) 289 40 76
Website: www.mbp.nl | E-mail: info@mbp.nl
Uitgever Judith Verbeek
Hoofdredacteur Ir. C. Dirkse
E-mail swz.rotterdam@planet.nl

Hoofd verkoop Lian Gebhardt
Marketing Manager Kathelijne Koster
Abonnementen klantenservice@swzmagazine.nl

Communicatieadvies

Wilt u uw product of dienst onder de aandacht brengen van deze
doelgroep? Of wilt u meer informatie over onze andere communica-
tieoplossingen? Neem dan contact op met onze afdeling verkoop.

Wij adviseren u graag over de mogelijkheden.

Media Sales Support
Metaalhof 27, 3067 GM Rotterdam | www.mediasalessupport.nl
Neem contact op met uw persoonlike media-adviseur:

Media Sales Support helpt u graag bij het voeren van een effectief
communicatiebeleid. U krijgt gericht communicatieadvies binnen
verschillende sectoren.

Als onderdeel van Thieme GrafiMedia Groep adviseren wij u graag
over uw huisorgaan, bladmanagement, vormgeving, drukwerk en
digitale media. Tevens kunnen wij u helpen bij het opzetten van een
compleet (nieuw) medium en een sluitende exploitatie hiervan. Zo
verzorgt Media Sales Support o.a. de advertentieacquisitie van
een aantal titels in de scheepvaartbranche, waaronder Nautilus
Maritiem Magazine en Dutch Port Guide.

Op www.mediasalessupport.nl vindt u alle informatie
over onze diensten.

Communiceer gericht met

vakprofessionals
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Media Sales  Support \verzorgt qe exploitatie van S "Z
Maritime: Media Sales-Support maakt onderdeel uit va ?'de
businessline Uitgeven van Thieme GrafiMedia Groep.
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vakprofessionals in de maritieme sector

SWZ Maritime: een multimediaal platform

Het vervoer over water neemt toe. Dit is te danken aan de
economische groei en de daarmee gepaard gaande grotere
transportstromen.

SWZ Maritime is al meer dan 100 jaar het toonaangevende
tijdschrift voor professionals in de scheepvaartbranche. In
het bijzonder leidinggevenden, constructeurs, zeevarenden,
studenten maritieme techniek en deskundigen op het gebied
van de maritieme, nautische en offshore-techniek.

SWZ Maritime is het orgaan van de Stichting SWZ (Schip

& Werf de Zee) waarin diverse participanten deelnemen:

de Koninklijke Nederlandse Vereniging van Technici op
Scheepvaartgebied (KNVTS), de Koninklijke Vereniging

van Nederlandse Reders (KNVR), het Maritiem Research
Instituut Nederland (MARIN), de Nederlandse Vereniging van
Kapiteins ter Koopvaardij (NVKK), de Vereniging Nederlandse
Scheepsbouwindustrie (VNSI), het Koninklijk Meteorologisch
Instituut (KNM), de afdeling Maritieme Techniek van het
KIVI NIRIA en de Federatie van \Werknemers in de zeevaart
(Nautilus).

Toegevoegd hereik van SWZ Maritime

Wat is er makkelijker dan in één keer gericht uw doelgroep
te bereiken? Via SWZ Maritime krijgt u deze kans! De inhoud
wordt verspreid via verschillende kanalen, afgestemd op het
mediagedrag van de doelgroep. SWZ Maritime bereikt niet
alleen de lezers van het vakblad, maar heeft een veel breder
bereik. Door de multimediale mogelijkheden kunt u in print,
online en in person uw doelgroep benaderen.

J

“Lloyd’s Register kiest voor SWWZ Maritime, het lijfblad van
de KNVTS, daar wij de doelstellingen van deze vereniging vol-
ledig ondersteunen”

Desirée van Kaam, Lloyd’s Register EMEA
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Multimediale mogelijkheden

In onderstaande afbeelding ziet u wat het toegevoegde
bereik van SWZ Maritime. Ca. 14.900 personen binnen de
branche bereikt u multimediaal, terwijl u de overige groepen
ook benadert met uw boodschap. Kortom: hoger bereik en
versterking van het effect van uw boodschap!

Bereikcijfers

Online 1.360

Totaal hereik: 14.880

Wat zijn uw voordelen van een multimediale
advertentiecampagne?

Bereik ca. 14.900 mensen in de scheepvaartbranche.
Vergroot uw naamsbekendheid.

Leg contact met nieuwe klanten.

Laat uw boodschap opvallen door de kwalitatieve en des-
kundige uitstraling van de communicatiekanalen.

¢ Stem uw marketingcampagne af door gebruik te maken
van de multimediale mix: print, online en in person.

SWZ Maritime is een vakmerk voor
professionals die werkzaam zijn in de
maritieme en nautische sector. Het

blad geeft op vakkundige en visueel
aantrekkelijke wijze inzicht in de actuele
ontwikkelingen op het gebied van

techniek. Techniek is het fundament

van SWZ Maritime en loopt als een

rode draad door het blad heen. Daarnaast
is ruimte voor een algemeen gedeelte met
daarin aandacht voor de peilers: markt
(nationaal en internationaal), mensen,
projecten en producten, vak en onderwijs.

Bereik

Via het vakblad SWZ Maritime bereikt u met de verspreide oplage
maar liefst 4.506 personen uit uw specifieke doelgroep. Het vakblad
heeft een meeleesfactor van 3, dat betekent dat uw werkelijke bereik
veel hoger is, ruim 13.500.

Facts SWZ Maritime

e SW2Z Maritime is een gewaardeerd vakblad in de sector
met een hoge betaalde oplage.

e SWZ2Z Maritime biedt hoogwaardige informatie over ont-
wikkelingen in de scheepvaartbranche.

e SW2Z Maritime is het officiéle orgaan van de Stichting
Schip & Werf de Zee.
SWZ Maritime verschijnt 11 keer per jaar in full colour.
Verspreide oplage: 4.137 exemplaren (aangesloten 141

bij HOI, meeleesfactor 3).

De website levert een duidelijke
meerwaarde voor lezers, maar zeker
ook voor de leden op. Vooral het
brengen van actueel nieuws biedt SWZ
Maritime toegevoegde waarde. Naast
de nieuwsfunctie biedt SWZ Online een
evenementenagenda, vacatures, online

bedrijvengids en interessante links. De
website biedt u extra mogelijkheden om
uw bedrijf te profileren in de sector.

Uw banner op swzonline biedt u extra aandacht en exposure bij uw
doelgroep in de sector.

Facts swzonline.nl

¢ Bereik maandelijks ruim 2.800 bezoeken via de website
met ca. 10.200 pageviews

¢ De site heeft een informatieve en actuele nieuwsfunctie
voor leden en andere belangstellenden.

¢ Vind uw nieuwe medewerkers door een vacature op de
website te plaatsen.

¢ De website biedt informatie over relevante congressen
en evenementen in de sector.

Gemiddelde bezoekerscijffers 2008

Aantal bezoeken 2.873
Aantal pageviews 10.197
Aantal nieuwsbriefabonnees 1.277

De SWZ Newsletter is gekoppeld
aan www.swzonline.nl en informeert
de lezer maandelijks over het laatste
nieuws. De frequentie van de digitale
nieuwsbrief is 1x per maand en ligt
tussen de twee verschijningsdata van
het blad. Het websitebezoek kent een
sterke toename na verzending van de

nieuwsbrief. Een banner op de site en
de nieuwsbrief biedt u extra exposure!

Facts SWZ Maritime nieuwshrief

¢ Bereik maandelijks ca. 1.300 geregistreerde abonnees

¢ Lezers ontvangen maandelijks de digitale nieuwsbrief

¢ Op maat geselecteerd nieuws in de ‘inbox’ van de doel-
groep

¢ De digitale nieuwsbrief houdt haar lezers op de hoogte
over relevante congressen en evenementen in de sector



